
Fallstudie

Systemair grundades och byggdes upp kring en då revolutionerande uppfi nning 

inom ventilationsteknik. Den runda kanalfl äkten gjorde det möjligt att räta ut 

ventilationskanalen istället för att, som tidigare, tvingas bygga vidare i 90 graders 

vinkel. Ända sedan dess har man, som ledstjärna för sin verksamhet, haft devisen 

“Den raka vägen”.

Verksamheten är idag spridd över hela Europa med ca 1200 anställda. Drygt 80% av 

omsättningen består av export. Tillgänglighet, produkter och kompetens är de främ-

sta anledningarna till att man kunnat hålla en stabil tillväxt ända sedan starten 1974.

Ett analysverktyg för alla dotterbolagen
Lars Emilsson är projektledare på Systemair och har varit delaktig både i utvärde-

ringen och implementeringen av QlikView på företaget. “Vi behövde ett enkelt sätt 

för våra dotterbolag i hela Europa att samordna och analysera verksamhetsdata”, 

förklarar Emilsson. “Första året vi använde Movex räckte det med SQL-queries och 

Excel, men sedan blev det ohållbart.”

Mer analys för pengarna
Man tittade bland annat på BPW från Intentia, men upplevde inte att det räckte 

hela vägen. “Egentligen var det bara en vanlig data warehouse-lösning”, menar 

Lars Emilsson. “Det blev inte så mycket analys för pengarna.” Vid utvärderingen 

av QlikView tillbringade Lars och hans kollegor en halvdag hos QlikTech för en 

genomgång. Efter ytterligare en dag på plats hos Systemair var beslutet i stort sett 

fattat. Första QlikView-applikationen, ett verktyg för uppföljning av försäljning och 

marknadsföring, var igång redan en vecka efter installationen.

Beslutsstöd åt alla
Idag har man applikationer för sälj/marknad, ekonomi, personal, produktion, in-

köp och lager. Alla applikationer är i stort sett öppna för alla inom organisationen. 

Även när det gäller information inom företaget tillämpar man nämligen fi losofi n 

“Den raka vägen”. 21 av 30 europeiska dotterbolag använder idag Movex och där-

med även QlikView. 

Den raka vägen till 
samordnad verksamhet

Fallstudie 
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Företag
Systemair AB

Bransch
Ventilation

Utmaning
Att snabbt kunna 
överblicka hela den 
globala verksamheten.

Lösning
QlikView Server med 
tunna QlikView web-
klienter, tillgängliga via 
intranät över hela världen.

Fördelar
• Ökad tillgänglighet
• Lägre utvecklings-

kostnader
• Ökad användbarhet 
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Två utvecklare ägnar ungefär en halv dag i veckan vardera åt underhåll och vidare-

utveckling av samtliga QlikView-applikationer. Totalt har man ca 150 slutanvän-

dare i Europa. De fi nns på alla nivåer inom organisationen oavsett befattning och 

verksamhetsområde.

”Tillgänglighet är ett honnörsord för oss. Vi levererar lokalt i hela Europa inom 24 

timmar. För att kunna göra det behöver vi maximal kontroll över verksamheten. 

För oss är det precis vad QlikView handlar om.”

Lars Emilsson, Projektledare, Systemair AB


